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Course: 
Business Negotiation Skills 

ทกัษะการเจรจาตอ่รองเชงิธุรกิจ 

 
Duration: 1 Day (9:00 – 16:00) 
 

หลักการและเหตผุล: 

ศิลปะแห่งการเจรจาต่อรองทางธุรกิจ คือกุญแจสู่ความสาํเรจ็ในโลกธุรกิจยคุใหม่ ในโลกธุรกิจยคุปัจจบุนัที่การแข่งขนั

ทวีความรุนแรงขึน้ การเจรจาต่อรองไดก้ลายเป็นทักษะสาํคญัที่ไม่ควรมองขา้ม ไม่ว่าจะเป็นการเจรจาภายในองคก์รเพื่อสรา้ง

ความรว่มมือ หรือการเจรจาภายนอกเพื่อสรา้งพนัธมิตรทางธุรกิจ การเจรจาต่อรองที่มีประสิทธิภาพสามารถเป็นตวัแปรสาํคญัที่

สาํคญัที่กาํหนดความสาํเรจ็หรอืลม้เหลวของธุรกิจได ้

การพฒันาเทคนิดการเจรจาต่อรองใหก้า้วลํา้นาํหนา้คู่แข่ง ไม่ไดห้มายถึงเพียงแค่การมีทกัษะในการพดูหรือโนม้นา้วใจ

เท่านัน้ แต่ยงัรวมถึงการเขา้ใจกระบวนการเจรจาอย่างลกึซึง้ การวางกลยทุธท์ี่ชาญฉลาด และการเตรยีมตวัอย่างรอบคอบ ตัง้แต่

การศกึษาคู่เจรจา การวิเคราะหจ์ดุแข็งจดุอ่อน ไปจนถึงการกาํหนดเป้าหมายและทางเลือกในการเจรจา การลงทนุในการพฒันา

ทกัษะการเจาต่อรองขัน้สงู จะช่วยใหอ้งคก์รและบุคคลสามารถสรา้งขอ้ตกลงที่เป็นประโยชนร์่วมกัน เพิ่มโอกาสในการปิดการ

ขาย สรา้งควางความสมัพนัธอ์นัดีกบัคู่คา้ และบรรลเุป้าหมายทางธุรกิจไดอ้ย่างมีประสิทธิภาพย่ิงขึน้ ในโลกที่เปล่ียนแปลงอย่าง

รวดเรว็ การเจรจาตอ่รองไม่ใช่ทางเลือก แตเ่ป็นส่ิงจาํเป็นสาํหรบัการอยู่รอดและเติบโตอย่างยั่งยืน 

 
ประโยชนท์ีไ่ด้รับ: 

• ผูเ้ขา้อบรมจะไดร้บัความรูเ้ชิงทฤษฎีเก่ียวกบัหลกัการและกระบวนการเจรจาตอ่รอง ทัง้ในดา้นเทคนิค กลยทุธ ์และจิตวิทยา 

• ผูเ้ขา้อบรมจะไดฝึ้กฝนทกัษะที่จาํเป็นในการเจรจาตอ่รอง เช่น การส่ือสาร การฟังอย่างตัง้ใจ การสรา้งความสมัพนัธ ์การโนม้ 

นา้วใจ การแกไ้ขปัญหา และการสรา้งความมั่นใจใหล้กูคา้ 

• ผูเ้ขา้อบรมจะไดเ้รยีนรูว้ิธีการนาํความรูแ้ละทกัษะที่ไดร้บัไปประยกุตใ์ชใ้นการเจรจาตอ่รองในสถานการณจ์รงิ ทัง้ในชีวิต 

สว่นตวัและการทาํงาน 

 
หวัข้อการบรรยาย: 

• หลกัการพืน้ฐานของการเจรจา 

 ความสาํคญัของการเจรจาตอ่รอง 

 ความจาํเป็นในการเจรจาตอ่รอง 

 สถานการณท์ี่ไม่ควรเจรจา 

• การเตรยีมตวัเขา้สูก่ารเจรจา 

 กาํหนดเปา้หมายและผลลพัธท์ี่ตอ้งการ 

 เตรยีมการส่ือสารและฝึกซอ้ม 

• กระบวนการวางแผนการเจรจาต่อรองทางธุรกิจ 

 การนาํเสนออย่างมืออาชีพ 

 ศกึษาขอ้มลูและทาํความเขา้ใจคูเ่จรจา 

 กลยทุธก์ารเจรจา 

http://www.bostonnetwork.com/


 

Boston Network Co., Ltd. Tel: 02-949-0955, 02-318-6891, 08-6337-8266  
E-mail: seminar@bostonnetwork.com http://www.bostonnetwork.com 

• กระบวนการปิดการเจรจา 

 เทคนิคการปิดการเจรจา 

 การสรา้งความสมัพนัธร์ะยะยาวทางธุรกิจ 

 

เหมาะสาํหรับ: 

• ผูบ้รหิาร พนกังาน และบคุคลทั่วไปที่ตอ้งการพฒันาทกัษะการเจรจาตอ่รองเพื่อนาํไปใชใ้นการทาํงานและมีความเป็นมือ

อาชีพมากย่ิงขึน้ 

 

วิทยากร: 

วิทยากรผู้ทรงคุณวุฒจิาก บริษัท บอสตันเน็ตเวิรค์ จาํกดั  
 

วัน เวลา สถานที ่และค่าใช้จ่าย ในการเข้าร่วมงานสัมมนา  

วนัที่ 23 พฤษภาคม 2568 เวลา 09.00 - 16.00 น. โดยสามารถเลือกการเขา้อบรมได ้2 ช่องทาง ดงันี ้

1. เข้าร่วมอบรมทีโ่รงแรมจัสมิน ซิตี ้(ซอยสุขุมวิท 23) หรือโรงแรมทีเ่ทยีบเทา่  

(สถานทีอ่าจมีการเปล่ียนแปลงกรุณาตดิต่อเจ้าหน้าทีป่ระสานงาน) 

คา่ใชจ้่ายในการเขา้รว่มงานสมัมนา ราคา 6,500 บาท (ราคานีย้งัไม่รวมภาษีมลูค่าเพิ่ม 7%)  

2. เข้าร่วมอบรมแบบทางไกลโดยการประชุม Distance Learning Instructor-led Virtual Class via Face to Face 

Application   

คา่ใชจ่้ายในการเขา้รว่มงานสมัมนา ราคา 5,500 บาท (ราคานีย้งัไม่รวมภาษีมลูค่าเพิ่ม 7%)  

 

สาํหรับรายละเอียดเพิม่เตมิ กรุณาตดิต่อผู้ประสานงานอบรม โทร: 02 949 0955, 02 318 6891,  

086 337 8266, Email: seminar@bostonnetwork.com และ Line ID: @bostonnetwork 

 

 

 

 

 

 

 

ค่าฝึกอบรม สามารถหกัค่าใช้จ่ายทางภาษีได้ 200%ของค่าใช้จ่ายจริง 

 (พระราชกฤษฎีกาฉบับที ่437 ใช้ 19 ตุลาคม พ.ศ. 2548 เป็นต้นไป) 

 

สร้างสรรคห์ลักสูตรสัมมนาคุณภาพเยีย่มโดย 
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แผนที ่โรงแรมจสัมิน ซิตี ้(ซอยสขุมุวิท 23) (สถานทีอ่าจมีการเปล่ียนแปลงกรุณาตดิต่อเจ้าหน้าทีป่ระสานงาน) 
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หลักสูตรที่ร่วมสัมมนา วันสัมมนา

สนใจร่วมการอบรม แบบ Classroom แบบ Virtual Online เขา้รว่มไดท้ัง้ 2 แบบ ขึน้อยูก่บัการยืนยนัการจดัจากสถาบนั

ช่ือ-นามสกลุ (ภาษาไทย)

(ภาษาองักฤษ) 

บรษัิท (ภาษาไทย)

(ภาษาองักฤษ)

ต าแหน่งงาน: แผนก/ฝ่าย:

เบอรโ์ทรศพัทท์ี่ท  างาน: เบอรโ์ทรศพัทมื์อถือ:

เบอรโ์ทรสาร Fax: E-mail:

ช่ือผู้ประสานงาน (HR) เบอรโ์ทรศพัท์

ข้อมูลเพื่อใช้ออกใบก ากับภาษี :โปรดตรวจสอบความชดัเจนครบถว้น เพ่ือความถกูตอ้งของใบเสรจ็/ใบก ากบัภาษีที่ท่านจะไดร้บั)

ช่ือที่ใหร้ะบุในใบก ากบัภาษี : ตามช่ือบรษัิทดา้นบน

ที่อยูท่ี่ใหร้ะบุในใบก ากบัภาษี:

การช าระเงินค่าสัมมนา : สามารถสอบถามรายละเอียดและส ารองที่นั่งไดท้ี่ 02-949-0955, 02-318-6891 ต่อ 104, 105, 108, 109

วิธีการช าระเงิน

โอนเงินเขา้บญัชี บรษัิท บอสตนัเน็ตเวริค์ จ  ากดั  

ธนาคารทีเอ็มบีธนชาต สาขาเอสพละนาด รชัดา บญัชีออมทรพัยเ์ลขที่ 667-2-01501-0  โอนวนัที่

ธนาคารไทยพาณิชย ์   สาขาสีแ่ยกศรวีรา           บญัชีออมทรพัยเ์ลขที่ 140-2-63049-9   โอนวนัที่

ถือเช็คจา่ยหนา้งานในนาม บรษัิท บอสตนัเน็ตเวริค์ จ  ากดั

จา่ยเงินสดหนา้งาน 

*โปรดน าหนังสือรับรองภาษีหัก ณ ที่จ่ายมายื่นในวันสัมมนา*

1) บรษัิทฯ ขอสงวนสทิธ์ิในการส ารองที่นั่งใหแ้ก่ผูส้ง่เอกสารลงทะเบียนครบถว้นและช าระเงินแลว้เท่านัน้

2) เจา้หนา้ที่จะแจง้ยืนยนัการลงทะเบียนของท่านอีกครัง้หลงัจากไดร้บัเอกสาร

3) ในกรณีที่ท่านส ารองที่นั่งไวแ้ลว้แตไ่ม่สามารถเขา้รว่มการสมัมนาได ้  กรุณาแจง้ลว่งหนา้ก่อนวนังานอยา่งนอ้ย 10 วนั

*หากไม่แจ้งตามก าหนด ท่านจะต้องช าระค่าธรรมเนียมเอกสารเป็นจ านวน 50% ของอัตราค่าลงทะเบียน*

Registration Form
บรษัิท บอสตนัเน็ตเวริค์ จ  ากดั (ส านักงานใหญ่) 573/140  ซอยรามค าแหง 39  แขวงพลบัพลา

เขตวงัทองหลาง  กรุงเทพมหานคร 10310  Tel: 02-949-0955, 02-318-6891
เลขประจ าตวัผูเ้สยีภาษี 0105548037730

Boston Network Co., Ltd. Tel: 02-949-0955, 02-318-6891, 086-337-8266 

E-mail: seminar@bostonnetwork.com http://www.bostonnetwork.com

ข้อมูลผูเ้ข้าร่วมสัมมนา :(โปรดกรอกขอ้มลูใหค้รบถว้นและชดัเจน, ภาษาไทย: ตัวบรรจง, ภาษาอังกฤษ: ตัวพิมพ)์

ข้อมูลครบถ้วนแล้ว กรุณาส่งกลับมาที่ Email: seminar@bostonnetwork.com หรือ ส่งผ่าน Line ID: @bostonnetwork
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