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Duration: 1 Day (9:00 – 16:00) 
 

 
 
 

 

 

 

 

 



 

Boston Network Co., Ltd. Tel. 02-949-0955, 02-318-6891 Mobile: 086-337-8266 
E-mail: seminar@bostonnetwork.com, Web: http://www.bostonnetwork.com 

หลักการและเหตุผล: 

เรยีนรูแ้ละเขา้ใจถึง Customer Insight นอกจากนีย้งัทราบถึงบทบาทท่ีเปลีย่นไปของลกูคา้ทัง้กลุม่อตุสาหกรรมและอปุโภค

บริโภค กระบวนการขายแนวคิด Conceptual Selling และเรียนรูก้ารสรา้งกลยทุธก์ารขายดว้ยนวตักรรมในการขายว่ากลยทุธ์

ไหนท่ีสามารถชนะใจลกูคา้ได ้

ประเทศเริม่เขา้สูย่คุท่ีเนน้ความเป็น Digitalization อนัมีผลตอ่การปรบัตวัทัง้ในแงรู่ปแบบของอตุสาหกรรมซึง่หมายถึงกลุม่

ผูซ้ือ้ท่ีทาํงานในรูปแบบท่ีเป็น Digitalization มากขึน้ซึง่สง่ผลใหเ้กิดการตอบรบัการทาํกลยทุธท์างการตลาด จึงเป็นอย่างยิ่งท่ีนกั

ขายในยุคใหม่ตอ้งสามารถเท่าทันพลวตัดังกล่าวของการเปลี่ยนแปลงนี ้หลกัสตูรนีจ้ึงถูกออกแบบมาเพ่ือใหน้กัขายสามารถ

ปรบัตวัใหท้นักบัลกูคา้ท่ีเปลีย่นไปทัง้ในและตา่งประเทศทัง้กลุม่ Global และ AEC 

 
วัตถุประสงค:์ 

• เพ่ือใหเ้ขา้ใจการเปลีย่นแปลงทางพลวตัของการอตุสาหกรรม การตลาด และการขาย 

• เพ่ือใหท้ราบบทบาทท่ีเปลีย่นไปของลกูคา้ทัง้กลุม่อตุสาหกรรมและอปุโภคบรโิภค 

• เพ่ือใหน้กัขายสามารถปรบัตวัเพ่ือสามารถตอบโจทยข์องลกูคา้ซึง่อยูใ่น Phase ของการตลาดและการขายท่ีสงูกวา่เช่นผูข้าย

ในยคุ 3.0 จะสามารถขายใหล้กูคา้ในยคุ 4.0 ไดอ้ยา่งไร 

• เพ่ือทาํใหพ้นกังานขายของทา่นเป็นท่ียอมรบัของกลุม่ลกูคา้ ทัง้ในธุรกิจสนิคา้อตุสาหกรรมและสนิคา้อปุโภคบรโิภค 

 
หัวข้อบรรยาย:  

• Business Strategy VS Marketing Strategy VS Sales Strategy 

• แนะนาํเครือ่งมือ Business Canvas เครือ่งมือลดัสาํหรบัการสรา้งกลยทุธ ์

• การกาํหนด Customer Segment Strategy 

• การกาํหนด Value Proposition Strategy 

• การกาํหนด Customer Relationship Strategy 

• การกาํหนด Channels Strategy  

• การกาํหนด Revenue Stream Strategy (Payment Strategy) 

• การแจกแจง Strategy ไปสู ่Selling Process 

 
รูปแบบการบรรยาย: 

• การฝึกอบรมจะเนน้ผูเ้ขา้สมัมนาเป็นศนูยก์ลางโดยจะเนน้การทาํ Workshop และ มี VDO ประกอบการสมัมนา 

 
เหมาะสาํหรับ: 

• ฝ่ายขาย ฝ่ายบรกิาร ฝ่ายการตลาด พนกังานขายท่ีกาํลงักา้วขึน้สูต่าํแหนง่ผูบ้รหิารการขาย 
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วิทยากร:  

วิทยากรผู้ทรงคุณวุฒจิาก บริษัท บอสตนัเน็ตเวิรค์ จาํกดั  

 
วัน เวลา สถานที่ และค่าใช้จ่าย ในการเข้าร่วมงานสัมมนา  

วนัท่ี 19 พฤศจิกายน 2569 เวลา  09.00-16.00 น. โดยสามารถเลอืกการเขา้อบรมได ้ดงันี ้

      เขา้ร่วมอบรมทีโ่รงแรมโนโวเทล กรุงเทพ สุขุมวทิ 20 หรือโรงแรมที่เทียบเทา่  

     (สถานที่อาจมีการเปลี่ยนแปลงกรุณาตดิตอ่เจ้าหน้าที่ประสานงาน) 

      คา่ใชจ้่ายในการเขา้รว่มงานสมัมนา ราคา 6,500 บาท (ราคานีย้งัไมร่วมภาษีมลูคา่เพ่ิม 7%)  

 
           สาํหรับรายละเอียดเพิ่มเติม กรุณาติดต่อผู้ประสานงานอบรม โทร: 02 949 0955, 02 318 6891,  

           086 337 8266, Email: seminar@bostonnetwork.com และ Line ID: @bostonnetwork 

 

 

 

 

 
 

 

                          ค่าฝึกอบรม สามารถหักค่าใชจ้่ายทางภาษีได้ 200%ของค่าใช้จ่ายจริง 

                     (พระราชกฤษฎีกาฉบบัที่ 437 ใช้ 19 ตุลาคม พ.ศ. 2548 เป็นตน้ไป) 

 

                     สร้างสรรคห์ลักสูตรสัมมนาคุณภาพเยีย่มโดย 
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แผนที่ โรงแรมโนโวเทล กรุงเทพ สุขุมวทิ 20 (สถานที่อาจมีการเปลี่ยนแปลงกรุณาตดิตอ่เจ้าหน้าทีป่ระสานงาน) 

 

 
 

 


