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Course: 
Excellent Product Presentation: Techniques and 

Strategy 
สดุยอดเทคนิคการน าเสนอผลิตภณัฑ์ เพือ่ความเหนือชัน้กว่าทางธุรกิจ 

 
Course ID: BN110019 

Duration: 1 Day (9:00 – 16:00) 

 

หลักการและเหตุผล: 
ในปัจจุบนัเป็นท่ียอมรับกนัในวงกว้างว่าการน าเสนอนัน้มีความส าคญั และจ าเป็นอย่างยิ่งในการช่วงชิงความได้เปรียบของ
ธุรกิจนัน้ๆ เพราะถึงแม้ว่าตวัผลิตภณัฑ์จะมีคณุลกัษณะท่ีดี มีจดุเด่นและมีประโยชน์ท่ีผ่านกระบวนการของการพฒันาสินค้า
มาเป็นอย่างดีก็ตาม แตก่็ไม่ได้หมายความว่าลกูค้าจะซือ้สินค้านัน้ เน่ืองจากการสื่อสารท่ีไมถ่กูวิธี ท าให้ผู้ขายพลาดโอกาสการ
ขายไปอย่างน่าเสียดาย หลกัสตูรนีไ้ด้รับการออกแบบและพฒันาขึน้มาโดยเฉพาะจากปัญหาการน าเสนอต่างๆ ที่เกิดขึน้จริง 
โดยรวบรวมจดุอ่อนต่างๆ ในการน าเสนอท่ีเกิดขึน้มาพฒันาเป็นหลกัสตูร เพ่ือให้เหมาะสมกบัทีมงานในฝ่ายขาย นกัการตลาด 
พนกังาน หรือผู้บริหารท่ีต้องการน าเสนอสินค้าหรือผลงานของตนเอง เพื่อให้ผู้ เข้ารับการฝึกอบรมได้เรียนรู้เทคนิคการน าเสนอ
ไมว่า่จะเป็นการสร้างพลงัของตนเองให้กล้าน าเสนอ การเตรียมพร้อม การวิเคราะห์ลกูค้าก่อนการน าเสนอ การวางแผนกลยทุธ์
ในการน าเสนอ การเสนอประโยชน์หรือสิ่งท่ีลกูค้าจะได้รับจากสินค้า ฝึกทักษะการพูด การฟัง การมีส่วนร่วมกับลูกค้า การ
สร้างการยอมรับ การเน้นย า้และการโน้มน้าว สร้างจุดสนใจของลกูค้าให้เห็นความส าคญัของสินค้า จนเกิดการตดัสินใจซือ้
สินค้านัน้ ๆ  
 
ประโยชน์ที่จะได้รับ: 

• ผู้ เข้ารับการฝึกอบรมจะได้ทราบหลกัการและเทคนิคการน าเสนอสินค้าอย่างมืออาชีพ เป็นระบบ และน าไปใช้ในการ
ท างานจริงได้อยา่งมีประสทิธิภาพ 

• ผู้ เข้ารับการฝึกอบรมจะได้ฝึกฝนทกัษะการน าเสนอ ลดความกงัวล ลดความประหมา่ ในการน าเสนอ  

• ผู้ เข้ารับการฝึกอบรมจะได้รับการฝึกฝนทกัษะด้านการโน้มน้าว การตอบข้อโต้แย้งของลกูค้าเพ่ือใ ห้เกิดการตดัสินใจซือ้
อยา่งพงึพอใจ และรักษาฐานลกูค้าระยะยาว 

 
หัวข้อการบรรยาย: 

• ปลกุพลงัภายในตนเอง เพ่ือการน าเสนอ  

• วิเคราะห์ จดุออ่น จดุแข็ง ของผู้น าเสนอ เพ่ือหาวิธีท่ีเหมาะสมในแตล่ะคน 

• โครงสร้างการน าเสนอในหลกัของ Four Sound   

• วิเคราะห์เปา้หมายการน าเสนอ  

• วางแผนการน าเสนอให้เหมาะสมกบักลุม่เปา้หมาย 
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• เทคนิคการน าเสนอแบบ One to One, Network และ One to Many  

• ขัน้ตอนในการน าเสนอแบบมืออาชีพ   

• สื่อการน าเสนอ เพื่อการดงึดดูความสนใจ  

• ข้อควรปฏิบตัิของผู้น าเสนอ ควรท า(Do) และไม่ควรท า(Don’t) ในการน าเสนอ 

• เทคนิคการลดความประหมา่ และสร้างความเช่ือมัน่ให้ลกูค้า 

• เทคนิคการตอบค าถามและการจดัการข้อโต้แย้งในขณะน าเสนอ  

• การตรวจสอบและประเมินผลการน าเสนอ 
 
เหมาะส าหรับ: 

• ทีมงานฝ่ายขาย นกัการตลาด พนกังาน ผู้บริหารท่ีต้องน าเสนองานของตนเอง นกัเรียน นกัศกึษา หรือผู้ ท่ีสนในในเทคนิค
การน าเสนอทัว่ไป 

 

Why Boston Network? 
 

• World Class Curriculum - our course curriculums incorporate best-in-business thinking and 

practices and are designed for all organizational levels.   

• Renowned Trainers - all our seminars, conferences are led by senior executives, managers, 

authors, educators, consultants, even CEOs. They’re not only skilled speakers, but top 

business practitioners who have been in the trenches 

• Satisfaction Guarantee - we are totally focused on customer satisfaction. Our 100% 

customer satisfaction guarantee is the factor that will distinct us from others.   

• Experienced Training Specialist - with more than five years of experiences, we bring in 

latest business know-how, world-class cutting edge management knowledge, and valuable 

insights to Thai society. We held over 200 seminar events each year with more than 10,000 

executive participants countrywide.  

 

 

 

 

100% Satisfaction Guarantee 

After attending Boston Network seminar or event, if you are not fully satisfied that we 

have delivered everything promised. Simply notify the seminar administrator by the lunch 

break and we will refund the entire registration fee. 


