
1 

 

Boston Network Co., Ltd. Tel: 02-949-0955, 02-318-6891, 08-6337-8266 
E-mail: seminar@bostonnetwork.com http://www.bostonnetwork.com 

Course: 
Business Model Canvas 

การทาํแผนผงั Model สาํหรบัธุรกิจยคุใหม่ 

 

Duration: 1 Day (09:00 – 16:00) 
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หลักการและเหตุผล: 

Business Model Canvas พัฒนาขึน้โดย Alex Osterwalder เพ่ือช่วยใหผู้ป้ระกอบการสามารถมองเห็นภาพรวมของธุรกิจได้

ครบทกุมิติเขา้ใจขัน้ตอนและวิธีประเมินโอกาสความทา้ทายและความเสีย่งทางธุรกิจไดอ้ยา่งครบถว้น Business Model Canvas 

ถกูปรบัใชโ้ดยธุรกิจทัง้ขนาดใหญ่ขนาดกลางขนาดเลก็และแมแ้ตธุ่รกิจ Start Up เพ่ือใหอ้งคก์รแข็งแรงเติบโตและมีกาํไรในตลาด

ท่ีมีการแขง่ขนัสงู 
 

วัตถุประสงค:์ 

• เพ่ือใหผู้เ้ขา้รว่มอบรมเรยีนรูแ้ละตระหนกัถึง 9 ประเด็นหลกัในการดาํเนินธุรกิจใหม้ีความสามารถในการแขง่ขนัเติบโตและ

พฒันาอยา่งยั่งยืน 

− Value Propositions คณุคา่ของธุรกิจเราตอ่ลกูคา้ 

− Customer Segment กลุม่ลกูคา้เปา้หมาย 

− Customer Relationships การสรา้งสายสมัพนัธก์บัลกูคา้ 

− Channels ช่องทางการเขา้ถึงลกูคา้ 

− Key Activities สิง่ท่ีตอ้งทาํเพ่ือขบัเคลือ่นธุรกิจ 

− Key Partners คูค่า้หลกัขององคก์ร 

− Key Resource ทรพัยากรท่ีจาํเป็นของบรษัิท 

− Cost Structure โครงสรา้งตน้ทนุและคา่ใชจ้า่ยทางธุรกิจ 

− Revenue Streams แหลง่รายไดข้ององคก์ร 
 

ประโยชนท์ี่จะได้รับ: 

• ผูเ้ขา้รบัการอบรมเขา้ใจภาพรวมธุรกิจรว่มกนัเรยีนรูภ้าษาทางธุรกิจเดยีวกนัพายเรอืไปในทิศทางเดยีวกนัเหมือนมีแผนท่ี  

ซึง่จะใชใ้นการขบัเคลือ่นองคก์รไปสูเ่สน้ทางแหง่ความสาํเรจ็รว่มกนั 

• ช่วยใหท้กุคนรูจ้กัคดิอยา่งรอบดา้น ทกุ Function งานเก่ียวพนัและมีผลกระทบตอ่กนัเสมอ 

• รว่มกนัสรา้งเปา้หมายขององคก์รใหช้ดัเจนยิง่ขึน้ “สง่มอบคณุคา่ท่ีใช่ใหล้กูคา้” ถกูคน ถกูวิธี ถกูเวลา 

• เขา้ใจการจดัสรรทรพัยากร ขอ้จาํกดั Priority, Responsibility ฯลฯ 
 

หัวข้อบรรยาย: 

• What’s the Business Model? – Map your Model 

• What does the Market look like? – Scan the Environment 

• Where can you compete? – Find Unique Value 

• How do you know if your model is any good? – Assessing Quality 

 Seven key assessments to identify opportunities for improvement 

• How can you improve? – Prototype 

 Know where you are & what needs to improve to succeed 

 How to close the gap 

• What could kill your idea? – Why do most business model fail? 
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วิธีการสัมมนา: 

• บรรยาย & Workshop 

• กรณีศกึษา 
 

เหมาะสาํหรับ: 

• ผูป้ระกอบการ ผูบ้รหิารระดบัสงูและระดบักลาง พนกังานทกุฝ่าย รวมถึงผูส้นใจทั่วไป การทาํแผนผงั Model สาํหรบัธุรกิจยคุ

ใหม ่
 

วิทยากร:  

วิทยากรผู้ทรงคุณวุฒจิาก บริษัท บอสตนัเน็ตเวิรค์ จาํกดั  
 

วัน เวลา สถานที่ และค่าใช้จ่าย ในการเข้าร่วมงานสัมมนา  

  วนัท่ี 9 ตลุาคม 2569 เวลา  09.00 – 16. 00 น. โดยสามารถเลอืกการเขา้อบรมได ้ดงันี ้

เข้าร่วมอบรมที่โรงแรมโนโวเทล กรุงเทพ สุขุมวทิ 20 หรือโรงแรมที่เทียบเทา่  

(สถานที่อาจมีการเปลี่ยนแปลงกรุณาตดิตอ่เจ้าหน้าที่ประสานงาน) 

คา่ใชจ้า่ยในการเขา้รว่มงานสมัมนา ราคา 6,900 บาท (ราคานีย้งัไมร่วมภาษีมลูคา่เพ่ิม 7%)  

 
           สาํหรับรายละเอียดเพิ่มเติม กรุณาติดต่อผู้ประสานงานอบรม โทร: 02 949 0955, 02 318 6891,  

           086 337 8266, Email: seminar@bostonnetwork.com และ Line ID: @bostonnetwork 

 

 

 

 

 
 

 

 

                          ค่าฝึกอบรม สามารถหักค่าใชจ้่ายทางภาษีได้ 200%ของค่าใช้จ่ายจริง 

                     (พระราชกฤษฎีกาฉบบัที่ 437 ใช้ 19 ตุลาคม พ.ศ. 2548 เป็นตน้ไป) 

 

                       สร้างสรรคห์ลักสูตรสัมมนาคุณภาพเยีย่มโดย 
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แผนที่ โรงแรมโนโวเทล กรุงเทพ สุขุมวทิ 20  (สถานที่อาจมีการเปลี่ยนแปลงกรุณาตดิตอ่เจ้าหน้าทีป่ระสานงาน) 
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