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wadaussans:
® What's the Business Model? — Map your Model
® \What does the Market look like? — Scan the Environment
® Where can you compete? — Find Unique Value
® How do you know if your model is any good? — Assessing Quality
»  Seven key assessments to identify opportunities for improvement
® How can you improve? — Prototype
»  Know where you are & what needs to improve to succeed
»  How to close the gap

® What could kill your idea? — Why do most business model fail?
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	Business Model Canvas พัฒนาขึ้นโดย Alex Osterwalder เพื่อช่วยให้ผู้ประกอบการสามารถมองเห็นภาพรวมของธุรกิจได้ครบทุกมิติเข้าใจขั้นตอนและวิธีประเมินโอกาสความท้าทายและความเสี่ยงทางธุรกิจได้อย่างครบถ้วน Business Model Canvas ถูกปรับใช้โดยธุรกิจทั้งขนาดใหญ่ข...
	วัตถุประสงค์:
	 เพื่อให้ผู้เข้าร่วมอบรมเรียนรู้และตระหนักถึง 9 ประเด็นหลักในการดำเนินธุรกิจให้มีความสามารถในการแข่งขันเติบโตและพัฒนาอย่างยั่งยืน
	 Value Propositions คุณค่าของธุรกิจเราต่อลูกค้า
	 Customer Segment กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย
	 Customer Relationships การสร้างสายสัมพันธ์กับลูกค้า
	 Channels ช่องทางการเข้าถึงลูกค้า
	 Key Activities สิ่งที่ต้องทำเพื่อขับเคลื่อนธุรกิจ
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	ซึ่งจะใช้ในการขับเคลื่อนองค์กรไปสู่เส้นทางแห่งความสำเร็จร่วมกัน
	 ช่วยให้ทุกคนรู้จักคิดอย่างรอบด้าน ทุก Function งานเกี่ยวพันและมีผลกระทบต่อกันเสมอ
	 ร่วมกันสร้างเป้าหมายขององค์กรให้ชัดเจนยิ่งขึ้น “ส่งมอบคุณค่าที่ใช่ให้ลูกค้า” ถูกคน ถูกวิธี ถูกเวลา
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