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Course: 
Sales Target Achievement 
เทคนิคการบริหารงานขายใหไดตามเปาหมายท่ีวางไว 

 
Course ID: BN110023 
Duration: 1 day (09:00 – 16:00) 
 

หลักการและเหตุผล 

จากสภาพการแขงขันท่ีรุนแรง ภายใตวิกฤตเศรษฐกิจ ท่ีมีอยางตอเน่ืองและเปนการยากท่ีจะฟนตัวไดอยางรวดเร็ว ซึ่งส่ิงเหลาน้ีเปนผล

จากสภาพแรงกดดันตาง ๆ ท่ีเขามากระทบตอสภาพของการทําธุรกิจแทบทุกภาคสวน ซึ่งเปนผลใหธุรกิจตาง ๆ มีการเปล่ียนแปลงอยาง

รวดเร็ว ทําใหทุกองคกรน้ันตองมีการปรับตัวอยางตอเน่ือง เพ่ือใหมีการเจริญเติบโต ทันตอแสภาพการเปล่ียนแปลง และสามารถท่ีตอสู

ไดในทุกสภาวการณ รวมถึงการตอสูกับคูแขงขันทางธุรกิจ หนวยงานขายเปนหนวยงานท่ีสําคัญ เปรียบเสมือนเฟองตัวแรกในการ

ดําเนินการทางธุรกิจ  โดยมีหนาท่ีขับเคล่ือนทําใหธุรกิจดําเนินอยูได และเติบโตตามวัตถุประสงคท่ีองคกรไดวางไว ดังน้ันจึงเปนเร่ืองท่ี

สําคัญท่ีทุกองคกรหันมาใหความสําคัญในการท่ีจะเสริมเขี้ยวเล็บของทีมงานขายตนเอง มีความมั่นใจ มุงมั่นและสามารถมองกลเกม

ทางธุรกิจไดอยางแมนยํา จนสามารถท่ีจะนํามาใชในการวางแผนการขายของตนเอง สรางเอกลักษณท่ีสําคัญในการเปนนักขายมือ

อาชีพ หลักสูตรน้ีถูกออกแบบมาเพ่ือตอบสนองตอการขายในมิติตาง ๆ ซึ่งสามารถนํามาใชในการเสริมเขี้ยวเล็บใหมีความคมขึ้นในการ

ขาย ทําใหไดเรียนรูถึงกลยุทธการขายสมัยใหม ไมเพียงมุงหวังแคการเพ่ิมยอดขาย แตตองเล็งผลถึง การทะลุเปาขาย แบบไมยาก และ

เหนือคูแขงขัน สามารถท่ีจะขจัดอุปสรรคตาง ๆ ท่ีสําคัญในการขาย ทําใหนักขายสามารถขายใหไดตามเปาอยางงายดาย 

 

วัตถุประสงค: 

• เพ่ือพัฒนาและปรับกลยุทธการขายในชวงวกิฤตเิศรษฐกจิ 

• ยกระดับทีมงานขายไดอยางเปนรูปธรรม 

• สามารถนําไปใชเปนเคร่ืองมือในการเพ่ิมยอดขาย 

 

หัวขอสัมมนา 

• ความสําคัญของนักขายและการทําธุรกิจใหทันยุคปจจุบัน 

• วิเคราะหผูซื้อ วเิคราะหเปาหมาย เพ่ือเจาะใจในทุกกรณี 

• สรางตนเองใหเปนนักขายสายพันธุใหม 

• กรณีศึกษา การเปนผูแทนขายท่ีประสบความสําเร็จ 

• การจดัโครงสรางการขาย  เพ่ือวิเคราะหกระบวนยุทธและเทคนิคในการขาย 

• การบริหารเวลาท่ีสําคัญ เพ่ือขึ้นเปนนักขายชั้นยอด 
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เหมาะสําหรับ: 

• พนักงานขาย  ผูจดัการฝายขาย  และผูท่ีเกี่ยวของกับการวิเคราะหการขาย  ท่ีตองการพัฒนากลยุทธในการขายใหเขากับภาวะ

เศรษฐกิจท่ีมีการเปล่ียนแปลงอยูตลอดเวลา  และสามารถเปนท่ีปรึกษาในการขายใหกับลูกคาในมอืได 

 
 

Why Boston Network? 
 

• World Class Curriculum - our course curriculums incorporate best-in-business thinking and 
practices and are designed for all organizational levels.   

• Renowned Trainers - all our seminars, conferences are led by senior executives, managers, authors, 
educators, consultants, even CEOs. They’re not only skilled speakers, but top business practitioners 
who have been in the trenches 

• Satisfaction Guarantee - we are totally focused on customer satisfaction. Our 100% customer 
satisfaction guarantee is the factor that will distinct us from others.   

• Experienced Training Specialist - with more than five years of experiences, we bring in latest 
business know-how, world-class cutting edge management knowledge, and valuable insights to Thai 
society. We held over 200 seminar events each year with more than 10,000 executive participants 
countrywide.  

 
 
 
 
 100% Satisfaction Guarantee 

After attending Boston Network seminar or event, if you are not fully satisfied that we 
have delivered everything promised. Simply notify the seminar administrator by the lunch 
break and we will refund the entire registration fee. 
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