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Course: 
Sales Negotiation Skill Workshop  
การเจรจาต่อรองสําหรบันกัขายมืออาชีพ 

 
Duration: 1 Day (9:00 – 16:00) 
 
หลักการและเหตุผล: 
ธุรกิจในยคุปัจจบุนัภายใต้แรงกดดนัจากวิกฤติเศรษฐกิจโลกนัน้  ทําให้สภาพการแขง่ขนัรุนแรงมากขึน้สําหรับประเทศไทยเองยงัเกิด
ความแตกแยกทางการเมือง  ความไม่สงบเรียบร้อยของบ้านเมืองในบางช่วง ท่ีเป็นผลให้การค้า การลงทนุ ตลอดจนการท่องเท่ียว
ของทัง้ชาวไทยและชาวต่างชาติซบเซา การทําตลาด,การเพิม่ยอดขาย แม้กระทัง่การรักษาฐานลกูค้าจงึไม่ใช่เร่ืองง่ายอีกตอ่ไป
กิจการตา่งๆทัง้ไทยและเทศ ตา่งทุ่มเททรัพยากรและความพยายามทกุรูปแบบเพื่อเอาชนะคู่แข่งขนัและแน่นอนกญุแจดอกสําคญั
อีกดอกท่ีใช้ในการไขปัญหาท่ีท้าทายนีคื้อ “การเจรจาต่อรอง” การบรรยายในหลกัสตูร “การเจรจาต่อรองสําหรับนกัขายมืออาชีพ” นี ้
จะทําให้ท่านได้สมัผสัถึงแนวคิดและตวัอย่างท่ีเก่ียวข้องกบัมมุมองด้านตา่งๆ ของการเจรจาต่อรอง เพ่ืองานทางด้านการขายและ
การตลาดโดยเฉพาะ ตลอดจนได้มีโอกาสระดมสมองและฝึกปฏิบตัิเพ่ือค้นหาวิธีการท่ีเหมาะสมสําหรับท่านและนําไปปรับใช้ให้
สอดคล้องและกบัองค์กรของท่านในอนาคตต่อไป 
 
ประโยชน์ที่จะได้รับ: 

 เพ่ือให้ได้ทําความเข้าใจเก่ียวกบัแนวคิดและหลกัการด้านตา่งๆ ของการเจรจาต่อรอง 

 เพ่ือให้ได้ทําความรู้จกั เข้าใจ เรียนรู้ทกัษะพืน้ฐาน  เคร่ืองมือ  ศิลปะ  ตลอดจนแนวทางการพฒันาท่ีเก่ียวข้องการเจรจาต่อรอง
สําหรับนกัขายมืออาชีพ 

 เพ่ือให้ได้มีโอกาสค้นหาวิธีการ ตลอดจนแนวคิดตา่งๆ ไปปรับใช้ให้สอดคล้องและเหมาะสมต่อไป 
 
หวัข้อการบรรยาย: 

 เป็นสดุยอดมืออาชีพด้วยเคล็ดลบั 2 รู้ 

 ความสําคญัและจําเป็นของการเจรจา และการตอ่รอง 

 สถานการณ์ในการเจรจาต่อรอง 

 การซือ้ขายกบัการเจรจาต่อรอง 

 ข้อต่อรอง กบั ข้อโต้แย้ง 

 4 ความพร้อมสูเ่วทีเจรจาของนกัขายมืออาชีพ 

 3 องค์ประกอบหลกัของการเจรจาต่อรอง 

 วิเคราะห์คน 3 ประเภท 

 4 รูปแบบของการเจรจาต่อรอง 

 เทคนิคและชัน้เชิงในการเจรจาตอ่รอง 

 ข้อควรคํานงึ และข้อพงึระวงัในการเจรจาต่อรอง 
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รูปแบบการบรรยาย: 
 บรรยาย ประกอบการแลกเปลีย่นความคิดเห็นระหว่างวิทยากรและผู้ เข้าสมัมนา 

 กรณีศกึษา(Case Study)  และกิจกรรมบทบาทสมมติุ (Role Play) 
 
เหมาะสาํหรับ: 
 ผู้บริหาร  ผู้ อํานวยการ  ผู้จดัการ  และหวัหน้างานด้านการขายและการตลาด 

 ผู้แทนขาย และ นกัการตลาด 

 ผู้ประกอบธุรกิจสว่นตวั  เจ้าของกิจการ และผู้ ท่ีสนใจทัว่ไป 
 
วทิยากร: 
วทิยากรผู้ทรงคุณวุฒจิาก บริษัท บอสตนัเน็ตเวร์ิค จาํกัด  
ประวัตกิารศึกษา 

 ปริญญาโท สาขาการจดัการ สถาบนับณัฑิตพฒันบริหารศาสตร์ (NIDA)  

 Micro MBA สาขาการตลาด จฬุาลงกรณ์มหาวิทยาลยั 

 ปริญญาตรี สาขาการตลาด มหาวิทยาลยัธรรมศาสตร์ 

 วฒิุบตัร เทคนิคการนําเสนอแผนงาน มหาวิทยาลยัธรรมศาสตร์ 
ประสบการณ์การทาํงาน 

 เร่ิมต้นการทํางานท่ีบริษัทจําลอง มหาวิทยาลยัธรรมศาสตร์ 3 ปีคร่ึง  

 จากนัน้เข้าร่วมงานกบัเครือซิเมนต์ไทย 11 ปี (3 บริษัท) 

 และเข้าร่วมงานกบักลุ่มบริษัทในเครือบญุรอดบริวเวอร่ี 7 ปี (3 บริษัท) 

 ปัจจบุนัดํารงตําแหน่งเป็นรองประธาน บริษัท บ.ีบี.กรูพส์เทรดดิง้ จํากดั 
 
วันและเวลาในการจัดงานสัมมนา 

วนัท่ี 21 มีนาคม 2555 เวลา  09.00 -16.00 น. ณ โรงแรม จสัมิน ซิตี ้ (ซอยสขุมุวิท 23)   
(สถานที่อาจมีการเปล่ียนแปลงกรุณาตดิต่อเจ้าหน้าที่ประสานงาน) 

 
ค่าใช้จ่ายในการเข้าร่วมงานสัมมนา  

ราคา 4,800 บาท   (ราคานีย้งัไม่รวมภาษีมลูค่าเพ่ิม 7%)  
 

ค่าฝึกอบรม สามารถหกัค่าใช้จ่ายทางภาษีได้ 200%ของค่าใช้จ่ายจริง 
 (พระราชกฤษฎีกาฉบับที่ 437 ใช้ 19 ตุลาคม พ.ศ. 2548 เป็นต้นไป) 

 

สร้างสรรค์หลักสูตรสัมมนาคุณภาพเย่ียมโดย 
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แผนท่ี  โรงแรม จสัมิน ซิตี ้ (ซอยสขุมุวิท 23)  
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Registration Form 
บริษัท บอสตนัเน็ตเวิร์ค จํากดั  44  ซอยรามคําแหง 43/1  ถนนรามคําแหง 

 แขวงหวัหมาก  เขตบางกะปิ  กรุงเทพฯ 10240 Tel: 0-2318-6891  Fax: 0-2318-9427 
เลขประจําตวัผู้ เสียภาษี 3031759626 

*  ข้อมูลผู้เข้าร่วมสัมมนา :(โปรดกรอกข้อมลูให้ครบถ้วนและชดัเจน, ภาษาไทย: ตวับรรจง, ภาษาอังกฤษ: ตวัพมิพ์) 

ข้อมูลเพื่อใช้ออกใบกาํกบัภาษี :โปรดตรวจสอบความชดัเจนครบถ้วน เพ่ือความถกูต้องของใบเสร็จ/ใบกํากบัภาษีที่ทา่นจะได้รับ) 

ช่ือท่ีให้ระบใุนใบกํากบัภาษี : ______________________________________________ ตามช่ือบริษัทด้านบน 

ท่ีอยู่ท่ีให้ระบใุนใบกํากบัภาษี :  _______________________________________________________________    

_________________________________________________________________________________________ 

_________________________________________________________________________________________ 

การชาํระเงนิค่าสัมมนา : สามารถสอบถามรายละเอยีดและสํารองท่ีนัง่ได้ท่ี 0-2318-6891 ต่อ 105  หรือ 109 

วธีิการชาํระเงนิ 

 โอนเงินเข้าบญัชี บริษัท บอสตนัเน็ตเวิร์ค จํากดั  

ธนาคารธนชาต    สาขารัชดาภิเษก     บญัชีออมทรัพย์เลขท่ี 260-2-15492-2  โอนวนัท่ี _________________ 

 ถือเช็คจ่ายหน้างานในนาม บริษัท บอสตนัเน็ตเวิร์ค จํากดั 

 จ่ายเงินสดหน้างาน 

หากข้อมูลครบถ้วนแล้ว กรุณาส่งกลับมาที่ Email: seminar@bostonnetwork.com  หรือ Fax มาพร้อมกับ 

สาํเนาการโอนเงนิที่ 0-2318-9427 *                            

 *โปรดนําหนังสือรับรองภาษีหัก ณ ที่จ่ายมาย่ืนในวันสัมมนา 
 บริษัทฯ ขอสงวนสิทธ์ิในการสํารองท่ีนัง่ให้แก่ผู้ส่งเอกสารลงทะเบียนครบถ้วนและชําระเงินแล้วเท่านัน้ 
 เจ้าหน้าท่ีจะแจ้งยืนยนัการลงทะเบยีนของท่านอีกครัง้หลงัจากได้รับเอกสาร 
 ในกรณีท่ีท่านสํารองท่ีนัง่ไว้แล้วแตไ่ม่สามารถเข้าร่วมการสมัมนาได้   กรุณาแจ้งลว่งหน้าก่อนวนังานอย่างน้อย 10 วนั 
  หากไม่แจ้งตามกาํหนด ท่านจะต้องชาํระค่าธรรมเนียมเอกสารเป็นจาํนวน 50% ของอัตราค่าลงทะเบียน  
 

หลักสูตรที่ร่วมสัมมนา__________________________________________________วันสัมมนา_________________ 

ช่ือ-นามสกลุ  (ภาษาไทย) ________________________________________________________________________ 

 (ภาษาองักฤษ) ______________________________________________________________________ 

บริษัท  (ภาษาไทย)_________________________________________________________________________ 

 (ภาษาองักฤษ)______________________________________________________________________ 

ตําแหน่งงาน: _____________________________________แผนก/ฝ่าย: _____________________________________ 

 เบอร์โทรศพัท์ท่ีทํางาน: ___________________ตอ่____________เบอร์โทรศพัท์มือถือ:__________________________ 

Fax: _________________________________  E-mail: _________________________________________          ____ 

ช่ือผู้ประสานงาน (HR)_______________________________เบอร์โทรศพัท์_____________________ตอ่__________ 


